
件下通过土地使用权或房产做抵押获得涉外房地产开发的部分贷款， 但同时也要制定政策措

施保证外商投资到位。
•• 4. 利用外资开发涉外房地产要注意涉外房地产的规划设计和售后服务。 涉外房地产的

销售对象主要是境外客商和侨胞。 因此， 涉外房地产其规划、 设计要适合他们的生活要求，

规划设计要考虑各种娱乐、 健身、 文化、 生活设施的配套。 对购买涉外房地产的住户在配置

家庭必须的家用电器设备和其他设施进口上给予优惠和方便。 同时， 由于他们在我国人地生

疏， 因此， 我们为他们做好售后服务特别重要。要根据住户的要求， 为他们提供各种服务。

如宁波市拓展公司为了做好售后服务， 成立了繁景花园管理服务部， 根据住户的要求， 为

他们提供各项服务： 代客进行室内外的房屋装琐，提供各类高档装琐材料、 灯具等，为住房

代搞花园内的园林绿化施工，代找保姆、 家庭教师， 为住户提供各类高档家具或根据用户需

要定做家具，提供各种日常用品， 代客订阅报刊， 分送信件、 牛奶等。 对繁景花园的房管

员、 保安人员、 门卫、 土建水电工、 绿化工、 清洁工进行岗位培训和制订岗位职责， 使他们

能对住户提供优质服务和确保住户的安全。 这些措施能保证住户舒适、 方便、 安全， 有利于
－ 境外客商和侨胞更加踊跃地购买住房。

5. 利用外资开发涉外房地产要注意选择合作伙伴。 利用外资开发涉外房地产 一般能做

到资金完全或部分靠外头， 销售市场在外头， 即 “基地在内， 两头在外 ” 。 利用外资开发涉

外房地产一是为了利用外资， 二是为了学习国外开发房地产的经验， 三是为了拓宽市场。 因

此，选择合作伙伴时， 应考察合作对象是否能满足我们这些目的。 通常应选择资金雄厚、 信

誉可靠（信誉可靠有利千向银行贷款、 发行企业债券和预收房屋预售款）、 有开发房地产方

面的经验、 有销售渠道和销售网络的实业家， 一般不应选择既没有雄厚资金又没有房地产开

发经验的中介商和经纪人。
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我校留学教师在外学术活动踊跃

我校经济学系教师在国外留学期间， 积极组织和参与各种学术活动， 促进了我国学者与当地经济界和

学术界的联系。

留德教师钱建农在德国发起组织了留德经济学者联合会并被推选为该会理事会主席。 该会在德组织各

种形式的年会、 学术讨论会， 并多次邀诮名流作报告， 吸引了各界人士参加， 我使馆教育处、 经济处的代

表也常参加活动。 经济学系就读科隆的博士生胡景北也曾被邀就中国经济改革中的私营经济等问题与会作

了报告。

在布鲁塞尔欧共体总部进行实习和调研工作的青年讲师曹国琪同志， 应邀在比利时电台的中国节目介

绍中国的改革、 开放， 由于内容丰宫、 语言生动，产生了良好效应， 吸引了当地记者对他作了专门采访。

此外， 在江L. B大学为MBA硕士及工商界人士举办的讲座上， 曹国琪还应邀作了《亚洲经济问题）〉的

专题演讲， 同时参加演讲的还有三位比利时资深教授和官员 。 演讲的成功， 使他再次应邀为MBA硕士作

专题报告， 报告反应热烈。

（经济学系）
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